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摘要：当前，公路工程投标报价中，存在不少问题，为了提

升中标率，企业应了解自身情况，在设计阶段，仔细研究公路工

程项目信息，做好标前成本测算，选择合适投标报价方法，确定

合理报价，以此使公路工程投标报价工作的效率及质量得到有效

提高。
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我国国土面积广阔，为了促进区域经济的交流和发展，方便

人们的出行，构建了四通八达的交通网络。公路交通是我国交通

运输的主要类型，运输能力强，安全可靠，受到了国家的大力扶

持[1]。公路工程建设路线长，工程量大，投资额巨大，建设效益

可观，设计企业之间竞争激烈，要想在公平公正的招投标活动中

中标，获取工程承包资质，就必须完善投标报价方案，而且在提

升中标率的同时，应该保障设计单位在公路工程投标报价中的经

济效益。总之，从公路工程投标报价工作效率及质量提升角度考

虑，本文围绕“公路工程投标报价存在的问题及策略”进行分析

研究具备一定的价值意义。

一、公路工程投标报价存在的问题分析

（一）对项目信息缺乏分析

企业要想获取公路工程的建设资格，就必须掌握招标单位评

标的依据，明确自身优势所在，展现自身优势。在这一过程中，

企业应该仔细阅读招标文件，包括合同文件、技术规范、参考资

料等，明确项目建设要求，然后再查看企业是否有相关项目设

计经验，全面分析项目信息，准确识别项目建设过程中存在的风

险，制定科学合理的设计规划方案，准确编制投标报价，但由于

企业负责投标的工作人员，缺乏项目施工经验，无法胜任上述工

作，导致企业投标时处于劣势地位[2]。

（二）基础准备工作落实不到位

对于设计单位来说，在公路工程投标报价工作过程中，需做

好各项基础准备工作。但是，部分设计单位的相关投标人，未能

结合工程项目的批复及强制性要求，进而没有对项目勘察设计原

始资料进行仔细阅读，这样在技术建议书以及勘察设计工作大纲

方面便不具明显性，进而影响勘察设计工作的效率及质量。

（三）对竞争对手不了解

投标是多个设计企业竞争的过程，企业要做的，就是在保证

自身不会亏损的情况下，报出投标企业中的最合理的价。因此，

在投标前，设计企业应该全面采集竞争企业的资料，研究竞争对

手的设计资质、报价习惯，但是当前企业并未构建完整的竞争敌

手投标资料库，无从掌握堆放投标习惯，盲目报价，导致中标率

下降。

二、公路工程投标报价问题的解决策略分析

如前所述，对公路工程投标报价相关问题有了一定程度的了

解，为了解决这些问题，对于设计单位来说，需了解自身情况，

对公路工程信息进行仔细研究，并做好以下工作：

（一）了解自身情况，仔细研究公路工程项目信息

在投标前，设计单位需详细阅读招标文件，分析、总结文

件中的关键信息，掌握公路工程的设计要求、技术等级、质量

标准、资金投入需求等要求，然后再分析企业自身的项目承包经

验，合理分析企业运营情况、资金运转情况，根据当前的资金状

况、设计技术水平，是否能够胜任这项工作。投标报价制定者，

必须具备丰富的项目知识，以及专业的投标工作水平，基于企业

设计技术水平，给出最佳的报价。

（二）做好勘察设计相关准备工作

对于设计单位相关投标人来说，有必要以项目工程的批复及

强制性要求为依据，对项目勘察设计原始资料进行仔细阅读，对

技术建议书及勘察设计工作大纲编制完成，对勘察设计方面进行

合理确定，同时合理确定工作量。进一步以国家相关“工程勘察

设计收费标准”为依据，对投标合同段的勘察设计工作量及报价

清单明细表进行详细编制，并给出各项要素指标的详细说明，以

此促进设计单位勘察设计工作效率及质量的全面提升[3]。

（三）保证报价清单编制的合理性及科学性

对于设计单位相关投标人来说，需在明确公路工程投标勘

察设计工作量的基础上，进一步保证报价清单编制的合理性及科

学性。一方面，设计单位投标人需根据国家以及交通部门现行标

准、规范、规程、定额以及相关办法等要求的内容，做好公路工

程投标项目的勘察设计工作，针对勘察设计费用，则计入相对应

的报价细目当中。而对于报价费用来说，则涉及：测量、勘察、

测试、设计以及专题研究或试验等为完成本项目勘察设计全过程

的所有费用；此外，还涉及根据合同规定需要完成的勘测设计费

与后续服务费用等[4]。另一方面，对于设计单位相关投标人，需

在“勘察涉及工作量计算及报价计算说明”中分单项细目编制投

标合同段的勘察设计工作量以及报价清单明细表，每一项单相细

目需附有详细的计算说明，比如计算方法、取费依据等，使招标

人对投标人勘察设计量以及报价的合理性进行相对应的审查工作

更加方便，进一步提高审查工作的效率及质量。此外，对于勘察

设计报价来说，需以期建设规模、设计深度以及技术复杂程度为

依据，取费需≤0.7倍的有关公路勘察设计收费标准进行计算。

三、结语

综上所述，随着社会的发展，公路建设市场蓬勃发展，公

路工程相关的招投标制度逐步完善，要想获得公路工程的建设资

格，就必须有良好的企业信誉、专业的设计资历，才能够获取建

设单位的青睐，而且为了保障双方的效益，还必须合理编制投标

报价。投标报价关乎中标率，设计单位应根据社会形势、行业竞

争情况，以获取合理利益的原则，准确编制投标报价，根据实际

情况加以调整，尽量提高中标率。此外，还有必要保证报价清单

编制的合理性及科学性，以此使设计单位在公路工程投标工作的

效率及质量得到有效提升。总之，设计单位需做好公路工程投标

报价相关工作，进一步带动设计单位经济效益及社会效益的提

升。
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