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随着网络直播行业的飞速发展，在人人都可以参与直播的“全民直播时代”，

许多大学生加入直播带货的浪潮中，直播门槛低，只要满足一定的粉丝数量和短视

频数量，有基本的直播设备，就可以轻易的成为主播，在网络直播中，各自大显身

手，众多大学生选择这个方向作为创业方向。

一、网络直播的含义及特点

（一）网络直播的含义

“直播”一词由来已久，在传统媒体平台就已经有基于电视或者广播的现场直

播形式，类似于晚会直播、访谈直播、体育比赛直播、新闻直播。随着信息技术的

快速发展，特别是现在身处于一个智能时代，每个人都有一台智能手机，对信息的

筛选具有各自的特点。网络直播应运而生，指的是用户在手机上安装直播软件后，

利用手机摄像头对商品发布会、采访、带货进行实时呈现，其他的网民可以在相应

的直播平台上观看并且互动。网络直播带货有两个显著的优势就是参与门槛大大降

低与直播内容多样化。

（二）网络直播的特点

一是即时事件。由于网络直播就是与事件的发生同步，因此可以第一时间反映

现场的直播状态。网络直播的特点就是对当前事件进行直播播报、直接呈现。

二是常用媒介。收听或者观看直播通常无须购买专门昂贵的设备，使用计算

机、收音机、电视机、智能手机等常用的媒介就可以实现，正因为这一点，直播的

相互推荐变得更加方便，有利于网络直播的发展。

三是直达受众。网络直播不像录制节目一样有过多的剪辑和加工，所有现场情

况直接传达给观众或网民。所以网络直播需要精心策划直播流程和环节。

综合来看，网络直播具有交互性强、实时开放、直达受众、以盈利为目的等几

方面的特点。

二、网络直播对大学生创业的影响

（一）增加网络创业机会，营销成本更低

网络直播行业入行门槛低，符合大学生的初创业尝试。每个大学生只需要有

一台智能手机、一台支架、一张身份证、一个摄像头就可以加入进来。在直播带货

的过程中，大学生主要以才艺和语言魅力带货吸引买家，与网民的互动可以收获打

赏，整体运营成本低，销量可观。网络直播相对于其他行业的经营成本更低，操作

更灵活，吸引了许多大学生创业，大学生们各自发挥优势展示才艺、带货、直播等

等。

（二）创新了大学生网络思维能力

网络直播不仅增加了大学生创业的机会，还锻炼了大学生的网络思维能力。在

这个平台上大学生可以搜索并学习到多样化的知识，而知识相碰撞的火花又促发新

的灵感，扩宽了各自获取信息的渠道，扩宽了各自的视野，使他们不是闭门塞听。

大学生可以通过开通直播账号，申请网络直播间来增加自己的经济收入，展示自己

的才艺，锻炼自己的语言表达能力，学习说话和营销的技巧。通过网络直播结交好

友、组建团队，在信息分享上实现共享等都是大学生创新网络思维的一些具体表

现。

（三）网络直播对大学生的消极影响

所有事物都具有两面性。在网络直播带来的积极影响的同时也带来了一些消极

影响。在直播界存在许多违法乱象、言语轻浮、金钱诱惑、色情等等问题，现在的

在校大学生中多以“95 后”为主，价值观还尚未成熟。他们对外界的一些新鲜事

物的关注度很高，但是思考的角度好具有一定程度的局限性，他们对外界事物没有

精确的分析。所以会形成网络直播中的乱象，价值观发生扭曲，挑战道德底线，偏

离正常健康的成长。沉溺于直播而影响学业。

三、网络直播创业模式

随着直播的不断发展，网络直播行业呈现出直播+带货、直播+电商、直播+互

动营销、直播+教育、直播+农业等等多种直播模式。基于大学生创业的现状，举例

几种大学生网络直播创业模式：

一是直播+电商创业模式。直播+电商直播是最常见的营销场景，京东直播和

淘宝直播两大电商直播平台发展迅猛，在这种有利的形势下，越来越多的大学生主

播加入直播带货的行列，通过直播间介绍产品、粉丝互动、感受产品，加强粉丝对

产品的体验认知，刺激消费者的购买欲望。大学生青春活力创意的特点吸引不少粉

丝，带来了一定的购物吸引力。

二是直播+互动营销创业模式。直播可以与社交平台结合，吸引社交平台用户

参与线上直播活动，同时通过直播进行反哺，引起社交平台粉丝热议。借助直播+

互动营销尝试线上与线下的配合，可以招募粉丝亲身参加直播节目，满足大众的猎

奇心理。大学生利用自己青春活力创意的特点可以更好的吸引社交平台用户参与线

上直播活动。

三是直播+教育创业模式。大学生可以把自己的知识搬到网络上，并且通过网

络直播的方式传递出去。通过在线观看直播以及短视频，获得网民的打赏与虚拟礼

物等盈利，随着账号的不断吸粉丝，积累的粉丝量也逐渐转化为隐藏的客户源，从

而吸引广告商家的注意，带来盈利。

四是直播+短视频创业模式。5G时代的来临，短视频与直播平台正在加速融

合。直播+短视频电商创业迎来了很大的机遇。大学生可以借助短视频与直播介绍

产品，通过有内容、有创意、有温度的人和事，探索全新的可持续性发展的创业模

式。

四、对大学生网络直播创业的建议

（一）大学生要摆正自己的三观，认同主流意识形态

大学生是我国社会主义建设的接班人，作为祖国的花朵我们要坚持摆正自己

的价值观、人生观和世界观。大学生作为特殊的群体，在网络直播中是直接的受众

与参与者，首先应该从自身出发，自觉的抵制网络直播中不利自身价值观发展的不

良信息，能够更好的监督自己在网络直播中的言行和媒介素养。大学生在参与网络

直播时需要不断学习直播新政策，法律法规知识，做到法律自律，不能逾越那条鸿

沟，要做到对自己的言行负责的思想，在遇到网络直播中的乱象时，不能置之不理

而是要积极的采用措施，向相关部门进行举报，让不良现象止于当前，增强自我保

护意识。

（二）结合自身专业特色，找到创业突破口

大学生在网络直播中可以结合自身所学专业特色，找到创业的灵感和创业优

势，突破传统直播，找到自身专业与带货的交融点，包括直播内容、直播流程、直

播互动、直播语言、直播服务等等都可以有自己的创意。比如学画画的同学可以在

直播中展示自己的绘画技巧、学电商的可以充分发挥自己的专业优势，把这个平台

当作自己的实习平台来实践、学计算机的可以提供视频编辑和剪辑，提供直播的包

装服务、学汉语言文学的可以对短视频内容进行软文设计，不断练习自己的专业技

能，扩宽自己的创业空间。

（三）加强自己的信息素养

信息素养是一种基本能力，信息素养是一种对信息社会的适应能力。信息素

养是一种综合能力：信息素养涉及各方面的知识，是一个特殊的、涵盖面很宽的能

力，它包含人文的、技术的、经济的、法律的诸多因素，和许多学科有着紧密的联

系。加强自己的信息素养，提高自己的信息筛选能力和搜索能力，培养大学生独立

解决事情的能力，对热点热门有自己的见解和观点，不是盲目的跟风，积极学习法

律法规，树立媒介的法律素质，在参与网络直播中言论不触碰法律的红线，真确认

识网络直播的乱象，抵制不良诱惑。在参与网络直播时一如既往，不忘初心，坚定

自己的立场，不轻易的被一些过激或者是消极的言论扰乱思路与立场。

（四）加强自己的专业知识学习，打好底子

我国自古以来都非常重视教育，重视学习，学而不思则罔，思而不学则殆；学

无止境，古代的学者都如此崇尚学习，作为新时代大学生要加强自己的专业知识学

习，打下基础，专业知识包括了思政理论、互联网知识、网络直播知识，拥有专业

的知识才能在应对网络直播中所遇到的问题游刃有余。自己的知识库才是最有说服

力的底气，具有扎实学识、努力奋斗的决心，才能推动大学生的发展，为个人的成

长打下坚实的基础。

四、结语

在当下网络视频直播平台乘着信息技术的东风飞速发展，正是这样的势头，

大学生在创业过程中找到了许多新的契机，但是网络直播是一把双刃剑，既给大学

生带来了积极影响，也给他们带来了消极的影响，网络直播的快速发展打破了以往

媒介的局限性，给广大大学生开辟了新的创业方向，给大学生充分展示了各自的特

色，但是在这个平台上大学生应该不断学习网络法律法规，不断学习专业知识，结

合自身的专业优势和发展认真思考，扬长避短，让网络直播成为一个健康创业的平

台，给自身的发展打下良好的底子。
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[摘 要]随着网络直播的迅猛发展，高职大学生以其对时兴事物的热衷，越来越多的大学生选择在网络直播创业，本文主要介绍网络直播的含义特点、影响、大学生网

络直播创业的模式以及对大学生的建议，旨在对大学生直播+电商创业发展提供帮助。
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