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一、互联网金融理财产品之间比较分析

在互联网金融理财产品之中，以余额宝、腾讯理财通、京东

小金库、苏宁零钱包为例。

1、在起购门槛方面

互联网理财产品的门槛相对于其他理财产品来说，是比较低

的，有的甚至一分钱就能申请购买。传统的理财产品的门槛对于

很多小用户来说，是比较高的，基本上都在5000元以上。对于大

多初次尝试理财这类产品的新客户，可能就会止步不前。在众多

互联网理财产品中，门槛都比较低，基本都在1元左右。

2、在流动性方面

互联网理财产品的流动性相对于传统理财产品来说，要好的

多得多。一方面，大多互联网理财产品都支持多场景消费、生活

购物消费，水电煤气缴费，还信用卡等。尤其以余额宝为代表，

其优势尤为突出。它与支付宝相连通，不用转出就能直接通过余

额宝进行消费，在生活中应用非常广泛。这使得很多用户都会选

择这种模式的理财，非常的方便。

3、在收益性方面

与债券型基金相比，互联网理财产品的收益比较确定，基本

上每天都可以看到自己的收益情况，并且利率浮动并不大，属于

稳定状态。相比较银行传统理财产品，收益率要高一点，利率大

致在4%左右。对于基本用户来说，还是比较可以尝试的。

4、在风险性方面

互联网理财产品的风险性和P2P产品相比，要小得多。但是

由于网络的安全性能并不是特别高，这些互联网理财产品容易受

到黑客病毒等方面的攻击，容易造成信息泄露，财产损失。这也

是很多中老年用户群体多互联网金融理财产品持怀疑态度，不敢

做出尝试的原因之一。

二、银行宝宝类理财产品之间对比分析

在银行宝类理财产品之中，以薪金宝、朝朝盈、如意宝为

例。

首先，在理财门槛方面：银行根据余额宝等众多“宝”类产

品的启示，做出了非常大的改变。大多银行的宝宝类理财产品都

是一元或者一分钱起购，甚至有的零门槛，非常的便捷。但是也

存在少数，像中信银行的薪金宝，虽然相比传统的理财产品已经

是低了很多，可是还是需要设定不低于1000元的资金余额。也是

让很多年轻用户群体望而却步。

另外，在流动性和便捷性方面：在银行宝宝类理财产品中，

薪金宝的流动性和便捷性很好，没有设定的赎回金额的时间，并

且不需要把金额转出就能够直接消费。甚至像薪金宝这个理财产

品，都可以在ATM机上就能够将理财的金额取出来进行消费。这

样看来，像这类的宝宝类理财产品，它的流动性已经远远大于其

他的理财产品，不仅仅相对于其他银行的宝类理财产品。而除此

之外，民生银行的如意宝也有一个非常大的特点，它支持200多

家银行线上开户。也就是说，它打破了银行之间的壁垒，用户可

以不用另外办理其他银行的卡就可以购买这个理财产品，大大的

方便了用户。

最后，在风险性上面：银行的宝宝类理财产品的风险评级基

本都是在R1或者R2，是在银行理财产品里属于比较低的风险了。

并且，相对于互联网理财产品，网络安全性能方面也要相对要高

一些。

三、互联网金融理财产品与银行宝宝类理财产品对比分析

首先，在起购门槛上：传统理财产品存在一定的门槛，但是

现在，由于受余额宝等众多“宝”类产品的启示，做出了非常大

的改变。因此，目前不管是互联网金融理财产品，还是银行宝宝

类理财产品的起购门槛都是较低的，在这个方面，类理财产品基

本没有什么大的差别，而且差异越来越小。

其次，在流动性方面：互联网金融理财产品大部分都与一些

具体消费支付合作，很多一些场景消费、生活购物消费，水电煤

气缴费，还信用卡等都可以利用互联网金融理财产品来实现，尤

其以余额宝为代表，其优势尤为突出，它与支付宝相连通，不用

转出就能直接通过余额宝进行消费，在生活中应用非常广泛。这

使得很多用户都会选择这种模式的理财，非常的方便。而银行宝

宝类理财产品中的流动性也较好，很多银行理财产品具有活期储

蓄存款的特点，可以直接实现体现功能，而且银行之间的界线也

是越来越模糊，流动性也有了很大的提高。

最后，在风险性方面：余额宝、苏宁零钱包、腾讯理财通等

互联网金融理财产品并非是无风险产品。在流动性方面有一个很

大的问题，即如果出现用户扎堆赎回资金的现象，流动性风险将

会以几何倍数增长。违约风险的概率也在不断上升，除此之外，

投资风险还可能导致其关联基金无法完成实时交付，进一步动用

用户的备付金，从而影响到用户的预期收益。另外作为互联网理

财产品，还存在着传统理财产品不具有的缺点，那就是网络账号

安全。如果账号由于产品本身所具有的漏洞而被盗。那么账户内

资金就失去了安全保证，再加上其即时到账的特点，很容易被盗

取账号密码之后短期内遭到大额财产损失。

综上所述，随着金融市场的发展，竞争的加剧，以及互联

网技术越来越应用到各行各业，互联网金融理财产品和银行宝宝

类理财产品在起购门槛、流动性、风险等方面的差异越来越小，

特别是互联网金融理财产品的优势在逐渐消失，再加上银行宝宝

理财产品因为依托各个银行这个背景，产品的优势也慢慢凸显出

来。
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[摘 要] 本文从起购门槛、流动性、收益性、风险性等几个方面，首先对互联网金融理财产品的几个主要产品之间进行了比较分析；然后

对银行宝宝类产品之间进行了比较分析；最后将互联网金融理财产品和银行宝宝类理财产品进行对比分析，得出金融理财产品的分析结论。
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