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则？然后鼓励学生积极发言，学生在游戏过程中也要遵守游戏规则、注意自我安

全，树立规则意识要从小做起。

2.2开展小组学习教学模式

在道德与法治教学中，要想提高课堂教学有效性，教师需要开展小组学习教

学模式。因为小学生比较好动，容易被新鲜事物所吸引，如果教师还是采用传统灌

输式的教学模式，很容易让学生出现注意力不集中的现象，而开展小组学习教学模

式，学生可以互相讨论、发表意见，既能够活跃课堂教学氛围，也能够培养学生强

烈的团队合作意识，在学到理论知识的同时也能够提高自身综合素养。首先教师需

要科学进行分组，让每一个小组的水平都是相同的，这样能够保证组里每一个学生

都能够把自己的优势充分发挥出来，积极参与小组活动，例如，教师可以把性格内

向和性格外向的人放在一组，这样性格外向的人可以带动性格内向的人去积极发

言。在小组合作学习过程中，教师要把学生作为课堂教学的主体，而自己起到一个

引导作用，学生要自己动脑发表观点，这样才能够加深对所学知识的记忆与理解，

从中有所感悟，在生活中也能够严于律己。

2.3引导学生开展体验性学习，培养法治精神

小学阶段是学生树立人生观的重要时期，教师一定要培养学生良好的法治精

神，这样才能够防止学生在以后的生活、工作中误入歧途，犯一些原则性的错误。

例如，在学习“开开心心上学去”的时候，教师可以带领学生去过马路，用实际行

动去引导学生遵守交通规则、尊重老人，看见老人过马路要及时去搀扶等，在学习

“爱新书、爱书包”的时候，教师可以间接的提问：“弹弓也可以带入到书包中

吗？”以此来教育学生在学校期间是不可以带入危险物品的，让学生懂得分辨哪些

是能够涉及人身伤害的物品，从而树立强烈的法治精神，让学生明白我们生在一个

安全、文明的国家，是不允许存在任何危险行为的。在道德与法治教学中，最重要

的是要培养学生强烈的社会责任感，学生只有拥有社会责任感，才能够在以后的学

习、工作、生活中严于律己，不做违法的事情。道德与法治需要教师从学生青少年

时期就培养明辨是非、自我反思的良好素养，开展正确的社会主义核心价值观教育

工作。

2.4开展生活化教学模式

在道德与法治教学中，所有的理论知识都来源于生活，并且最后也要应用到实

际生活中去，所以在此课程中开展生活化教学模式是非常有必要的。并且小学生的

理解能力与学习能力比较差，教师只有借助真实的生活案例才能够引导学生理解所

学知识的含义。开展生活化教学模式，让学生在心理、价值观、动机、态度方面都

能够有所成长。例如，在学习“父母的难处”的时候，教师可以让学生想一想家长

平时在家里会有什么困难，引导学生明白家长的辛苦，从而能够在家的时候帮助家

长倒垃圾、洗碗、倒水、做饭等，做一个孝顺的孩子。在放学之后，教师可以让学

生帮父母洗洗脚，这样学生就能够感受到父母平时给自己洗脚时候心里的爱，明白

父母平时为了自己而去辛苦工作，从而学生就能够好好学习，将来成为社会发展有

用的人才，成为父母、老师、社会的骄傲。

总之，要想提高小学道德与法治教学有效性，首先教师要把学生作为课堂教学

的主体对象，一切以实际出发，开展比较能带动学生积极性的教学模式，把理论和

实际生活相互联系起来，让学生能够从点点滴滴做好自己，成为教师、父母、国家

骄傲的栋梁之才。在教学工作中教师要本着以人文本，充分了解学生的心理状态与

学习需求，制定符合学生发展的教学方案和目标，这样才有利于学生长久的学习之

路，在无形之中培养学生优秀的素养，这样才能够让学生真正的学到知识，最大限

度的提高课堂教学效率与质量。
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[摘 要] 农村职业学校必须发挥电商专业优势，深化产教融合，培育乡村振兴人才，服务三农，为地方的经济发展助力。
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引言

2018年中央一号文件提出，“重点解决农产品销售中的突出问题，加强农产品

产后分级、包装、营销，建设现代化农产品冷链仓储物流体系，打造农产品销售公

共服务平台，支持供销、邮政及各类企业把服务网点延伸到乡村，健全农产品产销

稳定衔接机制，大力建设具有广泛性的促进农村电子商务发展的基础设施，鼓励支

持各类市场主体创新发展基于互联网的新型农业产业模式，深入实施电子商务进农

村综合示范，加快推进农村流通现代化。” 

一、乡村振兴战略的实施，对农村电商产业发展提出必然要求

农村电商已成为销售农产品的重要渠道。发展农村电商，对于农业竞争力的提

高，提高农民收入，培育乡村振兴人才意义非凡。农村职业学校，可充分发挥专业

优势，对农民、农村合作社和政府人员进行电商技能培训，建立专业的电商人才培

训基地和师资队伍，培养懂理论、懂业务、会做微商、能带头致富的多面手。舒兰

是一个农业县，农特产品虽然很丰富，但是却存在销路不畅，宣传不足的短板，经

济快速增长和电商产业的发展出现严重的不均衡，电商人才缺口极大，电商未来发

展空间非常大。市委市政府领导多次研究，决定从人才培养入手，在政策上积极支持

舒兰职高发展电商专业，做好乡村振兴规划，引领产业发展，努力提高科研前瞻性，

因地制宜推动产业发展，希望舒兰职高对乡村振兴人才培养和经济发展作出贡献。

有了市政府的支持和重视，舒兰职业高中电商专业发展迅速。一方面，学校以

“特色发展，服务经济”为工作宗旨，紧紧围绕电子商务专业服务县域经济发展的

思路，深化产教融合，加强校企合作，发挥办学优势，助力经济发展。另一方面，

学校紧紧把握上级文件精神，开展各项工作。在2017年3月根据吉林省教育厅在京

东集团开展的新形势下电子商务校企合作工作会议要求，舒兰职高与京东商学院，

并与智慧华育（北京）科技有限公司签署了校企合作协议，成立京东电商班，落

实校企合作共育电子商务专业人才培养三年计划。2018年5月，学校领导陪同舒兰

市政府主要领导赴江苏省兴化市供销合作社，对通过京东平台发展农村电商服务县

域经济、打造中国特产·舒兰馆等具体合作项目进行了系统考察论证。2019年，舒

兰市电商产业创新创业指挥部已经成立，我校作为成员单位，根据舒兰产业发展实

际，以电商产业为切入点，对县域的现代化电商创新创业中心发展建设提供有力的

智力保障和人才支撑。

二、加快学校电商专业建设，培养电商产业人才

1.教学形式。电商专业既是舒兰职高的新兴专业，也是学校的重点专业，由

于对地方经济发展意义重大，所以发展速度极快。现在学校主要采取在校生全日制

授课和农民工短期培训两种形式。全日制在校学生人数多，学生的学习接受能力较

强，所以采取全日制理论和实践相结合的授课方式，学生边学理论边实践，可以将

来更好的服务乡村，助力地方发展。农民工虽然人数相对较少培训不能集中，但是

他们的目标性更强，学习的愿望也更强，可以通过在学校进行每次三五天的集中培

训，再通过线上交流和辅导等形式，从不同角度让他们尽快获得所需要的知识，提

高学习效果。

2.教育过程。在学生的培养过程中，既有京东商学院的讲师亲自理实一体授

课，也有舒兰职高的专业教师倾情讲授。教学内容涵盖产品拍摄、图片处理、产品

包装、策划营销、物流派送、产出统计等电商运营的全过程，通过师资互换培养、

京东认证讲师到校授课、京东课程体系植入、参与京东体系专业实训平台建设等方

式充分利用京东集团的优势资源，并与县域内的多家企业达成了接收学生就业的意

向，既保证了学生学有所长、学有所用，也为学校打造京东电商专业共建示范校、

京东电商孵化实训基地奠定了良好的开局，更为舒兰市推进电子商务产业和县域经

济快速发展夯实了工作基础。

3.教学平台。要想让学生真正学会电商的运营全过程，必须要有自己的销售

平台。在舒兰市政府的大力支持下，2018年9月,“中国特产·舒兰馆”开始筹备

建设，并于当年11月3日正式上线运营。围绕“舒兰大米”品牌营销和市场推广方

式，打造舒兰优质特色农产品，充分发挥我校电子商务专业与京东集团合作人才培

养优势，进一步提升舒兰农产品品牌知名度和影响力，推动电商产业发展，实现农

村经济的转型与升级。

三、深化产教融合，促进乡村振兴发展

学校成立电商运营中心，指导全市的电商产业发展，把商务局、粮食局、农业

局、农投公司以及各大米企等统筹在一起，学校充分发挥指导作用，对各企业的电商

人才和个体户（微商）农村从业人员进行培训指导，依托“中国特产·舒兰馆”的品

牌影响力，以电商专业的成功案例为引领进一步深化产教融合的现代职业教育体系，

努力构建部门、行业、企业、产业、学校五位一体的协同联动机制，切实推动乡村振

兴战略的顺利实施。现已成立电商人才网络，全市20个乡镇，100个行政村，县乡村

营业网络30余家企业，200个电商队伍，店铺从论证筹备到建设运营都活跃着职教人

和职教学子的身影，舒兰职高已成为舒兰电商产业优质发展的人才基地和助力引擎！

电商产业的发展，让舒兰农民得到了实惠，收入不断提高，促进乡村经济快

速发展。“中国特产·舒兰馆”开馆以来，共吸引8家企业入驻，在售商品25款，

月销售额从2018年11月的54233元提升至2019年6月的2380000元（截至2019年6月18

日），增长率达到937%，店铺级别已从C级小商家成长为A+级知名品牌商家，店铺

风向标评分超过92%的同行，电商产业已成为舒兰经济发展的又一只领头羊。“中

国特产·舒兰馆”的产品已销售至全国29个省172个地级市1523个县市区，

舒兰市职业高级中学电子商务专业人才的培养模式会不断的适应市场发展规律

而变化发展，会更加注重生源数量和质量的提升，并采用校企双培认证电商专业师

资，拓宽与国内更多知名电商企业开展校企合作，依托舒兰市电子商务创新创业服

务中心平台，以打造中国特产·舒兰馆为契机，打造农旅商特色运营项目，凸显我

校电商专业服务产业、服务社会、服务经济、服务民生的强大作用，以舒兰电商人

才的振兴助推舒兰成功实施乡村振兴战略。
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