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一、“互联网+”的特点

通俗来说，“互联网+”就是“互联网+传统行业”，但它不是简单的两者相加，

而是互相融合。利用互联网信息技术，让互联网与传统行业进行深度融合，创造新的

发展机会，给传统行业带来新的驱动。它代表新的社会形态，充分发挥互联网技术在

社会资源配置中的优化和集成作用，将互联网的技术优势深度融于经济、社会各领域

之中，全面提升社会的创新能力和生产能力，形成广泛的以互联网技术为基础设施和

实现工具的经济发展新形态。在了解了“互联网+”模式后可以知道它的一些特点。

一是跨界融合，+就是跨界，用互联网技术的能动性去融合传统行业，给其注入新的

活力；二是重塑结构，“互联网+”可以打破固有结构，让产业链互联打通，只有产

业上下游互联互通在了一起，才能真正做到柔性供应、柔性生产、联动营销，这会极

大提高协同效率，节约行业总体成本；三是创新驱动，这是互联网技术的特质，用互

联网思维来寻求变化、自我革新，来为传统行业创造新的驱动点。

二、“互联网+”模式的优越性

一优化消费结构，使消费具有互动性，精确性。以互联网信息技术为依托，搭

建相关电商平台帮助消费者和商家方便快捷交流，使供给方直接与需求方打交道，

省去中间环节，双方直接沟通交易；二创造更多的营销策略和手段。依托互联网技

术，实现精准营销，比传统广告更能打动不同的消费者。

三、陕西眉县猕猴桃产业概况

陕西眉县，地处中国南北气候分界岭——秦岭的北麓，属大陆性季风气候带，

其气候温暖，日照时间长，光照量足，雨量丰沛，自然条件优渥。独特的气候特征

和自然条件非常适合猕猴桃生长，早在1978年，就在全国范围内率先开始了猕猴桃

种植环境调查和人工培植试验，成为国内最早栽一批种猕猴桃的地区。到如今，猕

猴桃种植区域已经遍布眉县所有镇区，猕猴桃产业的规模化、标准化、品牌化、国

际化进程，使眉县迅速成为全国最大的优质猕猴桃产区。2011年眉县获得猕猴桃标

准化生产示范区和全国唯一的无公害猕猴桃科技示范县荣誉，猕猴桃种植面积和产

量均已超过新西兰总和。2017年，眉县猕猴桃种植面积达30多万亩，占全国的七分

之一、陕西省的三分之一，年总产量46万吨、产值约30亿元。全县农民户均栽植猕

猴桃4.5亩，人均1.16亩，猕猴桃从业人员达到12万人以上。

四、“互联网+”环境下陕西眉县猕猴桃营销模式探究

1.借助互联网技术进行品牌推广

在“互联网+”环境下，当地政府开展“我是眉县人，我要做眉县猕猴桃形象

大使，为眉县猕猴桃代言，让更多人吃到质优味美的眉县猕猴桃。”活动，大学生

猕猴桃形象大使在学校宣传眉县猕猴桃，喊出眉县猕猴桃这个招牌，宣传推介到全

国各地，通过多年宣传，“眉县猕猴桃”品牌的影响力逐年提升。

2.借助互联网电商平台进行线上销售

随着淘宝等电商平台的推广，全民电商的现象正在眉县兴起。从2015年8月20

日起，眉县猕猴桃网上销售开启，以齐峰果业为代表的果业龙头企业每日网销2万

多单；与此同时，在眉县乡村，正创造着更为令人震撼的电商奇迹：很多果农已变

身电商接单装箱，快递公司更担任果贩子的角色，每天动用卡车发货。全县参与猕

猴桃网络销售的经营主体达到34家、个体商户达到260多家。

3.网络销售的繁荣带动产业发展

面对与日俱增的网购需求，健全成熟的快递网络已在眉县各镇铺开，各家快递

公司定制了猕猴桃网销专用纸箱，网销区域覆盖北京、上海、广州等30多个大中城

市，通过电商、微商等网络平台销售的猕猴桃已占到全年总产量的30%以上，为眉

县猕猴桃销售注入了新活力，为果农增收开拓了新途径。

五、陕西眉县猕猴桃营销模式值得借鉴的经验

1.以村镇特色建立农业产业电商模式

眉县结合自身特点建立了农业产业电商模式。如眉县猕猴桃协会，通过“协

会+公司”的途径，解决了猕猴桃生产经营中面临的诸多难题；建立“赶街——新

农村电子商务服务站”在当地街区、乡镇和种植区域，形成一定的物流集散中心和

信息集散地，以定点定人的方式进行内外销售；以猕猴桃现代科技示范产业园为核

心，以龙头企业或合作社为纽带，建立交易平台的特色农业产业电商模式。

2.网络营销思想打造品牌

利用互联网时代的信息优势，政府牵头整合优势资源，通过网络媒体，对眉县

称猴桃进行宣传，创造其品牌的附加值。将眉县猕猴桃的品牌做出来，提高产品知

名度，打开国内外市场。

3.严格控制质量提高竞争力

眉县在2015年的时候喊出了猕猴桃品质提升年口号，开展了“三创建一提升”

活动。同时通过创建全国绿色食品猕猴桃标准化生产基地、全国出口猕猴桃质量安

全示范区、国家级农产品地理标志示范样板，全面提升标准化技术和质量安全水

平。之后大力推进《陕西省猕猴桃标准综合体》，通过政府推广普及眉县猕猴桃十

大关键技术，用科学的方法为种植提供依靠，提高标准化生产技术应用率；通过品

控管理加强销售后期管理，及时疏除残次果，合理负载，提高猕猴桃品质、可贮藏

性和高品质果率。

4.健全物流体系下销售

利用产业化优势，为猕猴桃运输定制专用纸箱，降低运输风险，形成了物流过

程中生产，加工，包装，运输一条龙体系；与各大快递公司合作，集中产品，让快

递公司提供针对性服务，操作过程更合理，效率更高，解决了多数量，小批次网售

特点的问题。健全的物流体系，也使眉县猕猴桃突破地理区域限制，远销国内外。
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“互联网+”环境下陕西眉县猕猴桃营销案例分析
胡 英

（重庆师范大学 重庆 北碚 400700）
[摘 要]我国每年农产品产量大且质量优，但在营销上却收效甚微。近年来“互联网+”给传统行业带来了创新变革和提高。合理的让“互联网+”模式与农产品营销相

融合，因此应该利用“互联网+”模式的优越性，切实提高农产品营销效果。本文通过研究“互联网+”模式的特点，对陕西省眉县猕猴桃农产品营销的成功案例进行分析，

从中进行营销策略的经验借鉴。
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微视频，顾名思义，其重点在于“微”，微视频可以将相关的内容以及知识点

浓缩进时常为30秒——20分钟左右的视频中，通过PC、手机、iPad等多种设备进行

播放，内容涵盖内容非常广泛，包含了小电影、纪录片、DV短片、视频剪辑、广告

片段等内容，打造专门的渗透矩阵，实行多样化的播放机制。同时，通过视频内的

图片以及音效强调想要突出的重点，进行高效的传播。因此，互联网与微视频的有

效融合，可以进行生态、情景、融合的传播，提升我国国民的整体综合素质。

一、微视频的特点与优势

（一）微视频具有时间短、渗透高的特点及优势

微视频的时间是其最为显著的特点，近年来，许多微视频App（抖音短视频、

快手、西瓜视频、梨视频等），其时常均为30秒——60秒之间，在最短的时间内将

创意、想法、知识、亮点集中在一起，进行高密度渗透。

（二）微视频具有传播平台广泛的特点及优势

在进行视频的传播时，微视频对于传播宣传的媒介无特殊要求，传统媒体（电

视、MP4等）或新媒体（专门的App、手机、PC等）都可以进行微视频的高速传递。

并且，根据传播媒体的不同，微视频亦有不同年龄的群体，并根据这些群体提供定

制化的个性推荐，使其更加贴合群众的需求。

（三）微视频具有内容广泛的特点及优势

微视频的显著特点在于其呈现的内容“多”且“杂”，在微视频的组成中，

文字、图形、声音等巧妙融合并搭配，突出视频内部想要表达的重点，从侧面促使

题材的选择更为广泛。微视频的内容可以是知识类的，亦可以为商业类，娱乐、广

告、教育、社会、新闻、动画、音乐等领域均可以与微视频进行完美融合，并衍化

出独具特色的传播模式。

二、如何在互联网+时代下进行微视频的生态情景融合

（一）以生态传播为主，进行高效的融合

探析互联网+时代下的微视频的生态情景融合
赵文涛

（云南艺术学院文华学院 云南 昆明 650000）
[摘 要]随着社会的发展及进步，我们的生活发生了重大的改变，其中，互联网的加入使得我们的生活与工作变得更加多彩高效。互联网具备高度的黏性以及渗透性，

可以将原本难以理解或难以接触的事物转变形式（例如微视频等），便于人们进行吸收，正因为互联网拥有无可比拟的优势，我国国务院总理李克强在2020年国务院政府工

作报告中明确指出，全面推动“互联网+”，综合高效的打造数字经济新优势。针对我国目前的大形式，如何高效的在“互联网+”的背景下利用微视频进行生态情景的融

合，将是本文探讨的重要话题。
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