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青海省富硒农产品产销平台的搭建策略
王海蓉

西安翻译学院

[摘　要]富硒农产品有着比其他产品更高的营养价值，但是目前富硒农产品的知名度相对较低，有大多数人并不知道什么是

富硒农产品和硒的作用，推广存在着一定的问题，主要问题是营销工作没有做好，另外富硒农产品生长受地区土壤限制，以及因

为气候原因所导致产品产量少。因此如何做好推广富硒农产品和增加产品的产量我们应该重点研究。
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一、富硒农产品的概述

（一）含有硒元素农产品的介绍

富硒蔬菜的硒含量远远高于普通蔬菜含有量。富硒蔬菜主要

有土豆、西红柿、酸萝卜、豆角、玉米、富硒蒜等品种。例如富

硒蒜是由大蒜在生长过程中通过生物作用吸收的硒元素，而硒元

素在大蒜中是以有机硒的形式存在，以便于人体更好地吸收硒元

素，达到促进人体微量元素平衡的作用。	

（二）富硒产品中硒含量的地域介绍

青海省是全国十大富硒地之一。由青海省国土资源厅调查发

现青海省绿色富硒土地占有59.6万公顷，其中海东市平安区绿色

富硒土地达6万公顷，而且平安区土壤硒含量较高，重金属含量远

远低于土壤环境标准，是青海乃至西北地区较为珍贵的绿色富硒

土地资源。

二、青海省富硒农产品产销平台搭建的必要性

（一）青海省富硒农产品受气候影响因素过大

因为青海省的气候为冬寒夏凉，春秋相连，全省年平均气温

在-4℃到8℃之间，而且，因地面植被稀少，岩石裸露增温散温

都快，因此青海省是全国气温变化最大的地区之一，且因深居内

陆，远离海洋，又受地形影响，大部分地区属非季风区，降水量

较相同纬度的东部地区稀少，所以青海省干旱少雨，且有大风和

沙暴，所以农作物只能一年一熟，这导致产品产量较少。

（二）青海省富硒农产品运输困难

青海省地处于西部地区，自然地域环境较为恶劣，给交通运

输带来了极大的不便。并且该地区地域辽阔，海拔较高，在进行

物流运输方面也存在着包装难、装载难、运输难等问题，因此销

往全国各地的运输成本也相较于杭州、陕西等地的费用较高。另

外，运输富硒农产品在现有市场的行情之下，并没有专门针对富

硒农产品的运输方式，软硬件设施并不齐全。由于富硒农产品特

有微量元素的含量，需要进行速度快、低温库、冷藏库多条件运

输以保证富硒农产品的品质。现阶段所存在的问题在于流水线操

作较少，基本都是人工搬运，运输设备较为落后，在运输途中的

损耗较大。

（三）销售中间环节多，销售费用高

目前青海富硒农产品的产出和销售过程环节较多，从生产包

装到消费收集、集中、运输、批发、零售等多个环节，在这些过程当

中产生的费用比较大，导致富硒农产品售卖的价格会相对较高。

（四）青海省富硒农产品知名度低

根据《海东市平安区富硒产业发展调查报告》，显示人民

对于富硒产品的需求量在不断上升，但从现阶段来看，还存在着

宣传力度不到位以及硒元素对于人体健康的重要性认识不足等问

题。本平台也在西安翻译学校进行了广泛的调查，调查数据显示

其中有80%-85%的人并不知道什么是富硒农产品，硒的作用有哪

些，更加不了解它们优于普通农产品的作用。

三、青海省富硒农产品产销平台的搭建

（一）明确平台搭建的目的

帮助青海省的农民们进行富硒农产品的栽培，并且提供技

术支持，推广青海省富硒农产品的知名度，打造品牌效应，帮助

青海省的农民进行农产品推广，并提高人们对于富硒农产品的需

求，打造符合富硒农产品特有的运输方式，保证富硒农产品的品

质，同时带动当地经济发展实现持续致富。

（二）平台的运营方式

1.土地承包进行大棚种植。和当地农村达成协议去承包土

地而后进行大棚种植，因为青海省是高原地区，气候较为恶劣，

农作物只能是一年一熟就算是蔬菜成熟周期也比较长而且品质较

低，这也影响了富硒农产品的产量。进行土地承包是为了让种植

富硒农产品的农民集中种植使农民的力量最大化，并且使土地规

模化从而提高富硒农产品的产量，进一步促进当地的农业发展。

进行大棚种植是为了解决因为气候问题而导致富硒农产品产量少

的问题，大棚种植可以改变农作物的生长环境和棚内的温度使它

保持在富硒农产品适于生长的温度内使得富硒农产品的产量和质

量得到一定的提升。并且一年四季都可以种植富硒农产品。相较

于露天种植更加方便于管理，

2.对产品进行绿色简易包装。包装设计人员将会采用绿色

的包装材料并且设计能够多次使用寿命较长的包装对富硒农产品

进行包装，能够相对地减少包装在不能使用并且废弃后对环境所

造成污染。在我国已经提倡绿色包装，在一些发达的国家，不少

超市对消费者进行鼓励让其使用能够多次使用的尼龙购物袋，而

少用一次性的塑料袋，在包装设计中将会对使用材料尽量减少，

尽可能地消除不必要的包装，提倡简朴绿色的包装，这样可以更

好地节省资源。采用的材料尽量单一，不要混入其他异种材料，

这样更加方便于回收和利用。采用可回收，复用和再循环等使用

的包装，提高富硒农产品的生命周期，从而减少包装废弃物。绿

色包装设计可以大幅度缓解资源危机和污染防治的双重压力；绿

色包装设计的影响更体现在它所蕴涵的思想，对人们观念的冲击

上，绿色观念不断向人们传递“关爱环境，关爱健康”的理念，

引领人们抛弃有害于身心健康的生活方式，更加的和富硒农产品

贴切，为生命个体和群体探寻更加有意义的生存空间。

3.发往销售渠道进行销售。平台掌握各个销售渠道，当农民

在大棚中种植出富硒农产品并且对它进行了绿色简易的包装后，

都会统一回收到平台再由平台发往各个销售渠道，我们会设置同

城网店进行售卖，只需早上或者提前一天在网上购买，之后富

硒农产品就会发往离你最近的自主提货点。如果产品出现质量问

题，例如产品腐坏等问题，消费者可以联系客服更换产品或者我

们将全额退款赔偿。

（三）平台的功能

1.规避自然灾害。统一进行大棚种植，既能够有效地提高

富硒农产品产量同时也能尽量规避一部分自然灾害，例如特大暴

雨、冰雹、大风、沙暴、霜降等。

2.提高当地经济的发展。随着社会的不断发展农民找工作越

来越困难，很多农民工都停工在家，此平台包括富硒农产品的产

出以及销售两大部分，在对富硒产品种植时，我们需要对大棚进

行搭建，而后面要对土地进行耕作，之后还需要对富硒农产品进

行培养种植，以及成熟后的采摘，还有对富硒农产品的运输。这

些都需要大量的劳动力参与其中，我们对土地进行承包虽然农民

会拿到相应的租金，但是没有土地他们依旧没事可干，到时平台

会对这些农民进行招募，这样既解决了平台需要大量劳动力的问

题，也为这些没有土地的农民找到了一份工作，并且是他们熟悉

掌握的工作，会得到他们所相应的工资，这也让农民们有事可干

从而提高当地的经济发展和农业发展。

3.寻找销售渠道。很多的富硒农产品因为农民们没有好的销
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售渠道，从而使得农民会将产品以货不对价低价卖出，这让农民

们收入甚微，但是我们的平台能够为那些没有销售渠道的农民们

带来更多、更好的销售渠道，能够更好地做到货和价位相一致。

4.防止富硒农产品滞销。我们需要利用电商做农产品销售，

这既能拓宽产品的销售渠道，还能让你的产品直接面对消费者，

卖出更高的价钱。或者与商超、社区店进行合作，将你的农产品

配送给他们，有渠道就不会有滞销。

四、提高青海省富硒农产品的品牌影响力

（一）通过广告来增强人民对于富硒农产品的熟知度（有青

海省政府所出的相关文件增加可信度）

广告不仅仅可以帮助我们进行有效的宣传同时也可以宣传微

量元素对于人体健康的重要性，促进全名的健康意识的提高，我

们以政府为主导的方式进行富硒农产品的广告宣传，政府具有极

强的公信力，认为政府不会去骗人，所以更容易被人接受，我们

将以广告的形式将生产者的货源、生产方式、运输方式以及包装

等进行社会公开让消费者熟知我们的产品，让消费者与生产者建

立密切的联系，做到产销一体化，促进资源的合理配置。如果当

地受到自然灾害的影响导致富硒农产品的挤压，而其他地方又缺

少相应的货源，可以通过我们广告的方式进行沟通协调，以保证

富硒农产品的流通让富硒农产品走进千家万户。 

（二）进行购买赠送礼品

提高店铺得客流量，相比于简单的打折或口头塑造价值，利

用赠品做促销则会更直接。打折活动虽然也能够在一定程度上带

来客流量，但这并不是一个长久之计。过多的打折会降低品牌价

值，在消费者心中形成“反正他们家经常打折买不买都无所谓”

的心理。而赠品营销则不同，它是有一个实实在在的产品摆在那

里，对于消费者来说它是最直观刺激的营销道具，是催促客户行

动的催化剂。有了这个催化剂的吸引，再加上好的营销策略，店

铺才能实现引流，客流量也才能提升。一个好的赠品营销策略能

够创造出关于商品更多新的使用情景，进一步的增加消费者的使

用频率，为商品带来更多的销售机会。

（三）在学校进行长期宣传

因为有80%—85%的学生并不知道什么是富硒农产品，所以校

园宣传也是提高品牌的方法之一。传播度是校园营销推广的主要

优势之一。 产品可以获得更快更全面的宣传效果。由于精确的通

信目标，为学生群体，但也属于真情实感的范畴，所以学生群体

的意图会被宣传为企业宣传费用辅助产品，同时为企业更加良好

的实现更及时宣传提高产品的销售份额。

（四）寻找摄影团队进行记录生产过程，让消费群众了解产

品

产品摄影师为消费者展示产品的详细信息，因为各种因素

的限制，消费者看不到真实的产品，触摸不到产品。但是，我们

不能光凭描述来介绍产品，所以，产品图片就成了很好的展示方

式，通过图片将产品的作用、颜色、形状、大小做个介绍，根绝

图片来介绍，客户易理解。产品摄影就是为消费者展示的，在现

在这个电商飞速发展的时代，网购已经成为主流购物方式，产品

图也成了主要营销方式。

结论：

总之，做好青海省富硒农产品产销平台的搭建策略，既要

做好提高富硒农产品的知名度，提高富硒农产品的生产量，也要

拓宽富硒产品的销售渠道，改变单一的销售方式，紧追时代的步

伐，利用好电子商务平台进行产品销售，让富硒农产品得到更好

的推广和发展，更好地去带动当地经济。
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及。在国企基层建立党建工作考评机制，将其与国企内部绩效考

评有机结合，可以增加国企基层党建工作的影响力，提升国企基

层党建工作的重视程度。

（三）提高党员自身思想意识，加强企业培训

在党建工作中，领导干部的思想水平和工作态度与其工作

成效密切相关。如何正确认识国企党建工作人员的思想，纠正其

认识上的偏差，是提高国企党建工作实效的一个重要手段。一是

对国企党建工作人员进行经常性的培训和考评。二是要改善国企

党建工作人员的选拔。加强党建工作，是国企改革发展的关键环

节，改善干部的选拔条件，能有效地促进干部队伍的思想素质，

维护国企的党风。三是领导干部要以身作则，时时刻刻激励自

己，把全部的精力都用在为职工谋福利、为企业谋发展、为国家

谋未来。同时，企业也要定期举办拓展训练，聘请专家进行理论

知识的培训，以及对学生进行考核。公司的规章制度要适时更

新，实施最具约束力的法规。使职工始终保持高度的政治意识，

推动企业的长期发展。

（四）坚持把党管干部原则和市场化选聘结合

要坚持以职工为本，充分保障职工的合法权益。坚持和完

善国有企业的民主管理制度，把“民主选举”“民主管理”“民

主决策”“民主评议”“民主监督”作为国有企业的民主管理制

度。要建立职工董事、职工监督员制度，将公司的组织结构与民

主政治有机的联系在一起，做到企业依法管理，全心全意依靠人

民群众。在选拔用人过程中，要强化对公司董事会、经理人员的

选拔、用人全过程的监督，防止用人不正之风的发生。对提拔任

用国有企业的领导干部要加强监察，对不合格的要适时提出调整

建议。同时，要在坚持党管人才、以市场为导向的基础社会组织

管理人员的选拔。

（五）切实加强作风建设，树立为民清廉的良好形象

要充分尊重员工的所有权，保障员工的合法权利。要做到

“效率第一”和“统筹协调”。将国企职工工资差距缩小到一个

合理的水平。制定各项改革方案，必须考虑广大职工群众的利

益。要坚持正确的政绩观。要做到实事求是，以推动国企改革和

发展为重点，反对形式主义和官僚主义，克服弄虚作假、虚报浮

夸、急功近利的作风，创造出市场认可、领导认可、员工认可的

政绩，真正实现十九大精神在国企中真的正落地生根。

五、总结

总之，随着经济的发展很多行业都不断壮大，基层党建工

作必须持续巩固加强，必须坚持深化改革与时俱进。积极进行工

作调整和策略制定。企业要多听党的领导，要强化企业的思想政

治工作，要加强党员的教育学习，要充分利用网络优势和媒体优

势。要使企业的经济发展和企业内部的党建工作相结合。从而推

动整个企业和整个社会的发展。
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