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少儿图书微信公众号营销研究
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[摘　要]少儿图书已经在图书市场中占据较大的份额，成为我国图书销售市场的主力军，占比在20%以上。当前社会高速发

展，人们对于知识学习的重视度逐步的提高，每一位家长都非常重视少儿阅读，而随着我国生育政策的不断调整，新生儿数量呈

现出上升的趋势，所以导致少儿图书的需求量逐步的增大。这种背景之下，少儿图书市场必须要开辟全新的销售渠道。微信公众

平台是人们比较喜欢的方式，其功能性比较完善，让少儿图书销售可以利用这种方式取得快速发展，构建全新的营销平台。在未

来发展中，少儿图书类微信公众号会逐步进入到消费者的视野中，实现销量的提高，加强和少儿、家长的互动，保持稳定的销

量，树立良好品牌，对于促进少儿图书领域发展有重要作用。
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少儿图书市场处于高速发展之下，各个少儿图书出版单位

看到了这一商机，加大对于少儿图书的出版投入，同时也使得

少儿图书出版领域存在过大的竞争。微信公众号是随着信息技

术发展而形成的全新营销平台，有很多的优势，已经逐步地成

为少儿图书出版商“奋战”的重要平台。微信用户群体是巨大

的，其数据量呈现出高速增长的趋势，传播速度快、范围广，

同时还可以实现双向沟通，让消费活动更加快速地完成，这就

使得微信公众号对于各个领域发展有积极作用。因此，微信公

众号受到少儿图书出版商的青睐和喜欢。

一、精心设计标题，抓人眼球

标题的设置往往是营销的第一步，一个突出、新颖的营销

标题会快速地抓住读者的眼球，吸引读者的注意，特别是新时

代发展之下，消费者的阅读习惯有了很大的改变，文章标题能

够概括文章的内容，也起到吸引阅读者流量的作用。微信公号

的营销方式，消费者首先会看到文章的标题，如果其可以足够

的吸引消费者，那么读者会更加愿意阅读。

（一）以优惠信息为吸睛要素

这种标题往往会含有低价、优惠等词汇，满足消费者的心

理而点开查看文章，让消费者购买产品，一般在少儿图书营销

中通过微信公众号发布团购、秒杀等信息。在商品价格低于消

费者的预期时，人们就会产生购买的欲望，这种低价的标题往

往会迎合这种心理，通过优惠购买的方式吸引消费者的注意。

（二）以悬念设置为吸睛要素

这种标题的类型充分的调动消费者的好奇心，在标题中设

置一些消费者关注的问题，从而吸引消费者注意。

（三）以特点事件为吸睛要素

这种标题通过特殊事件的发布，传递颠覆性信息，让消费

者受到剧烈的冲击，也能够快速地抓住消费者的眼球。

（四）以不容错过为吸睛要素

这种标题往往会使用比较激烈、肯定的语气暗示消费者，

比如“不容错过”“一定”等词语，让消费者会觉得阅读是必

须做的事情，能够有意识的吸引消费者的注意。

二、结合热点事件，引起关注

充分的利用热点事件进行营销，让消费者注意，被人们成

为“借势营销”，最初也被叫作事件营销，通过策划、组织、

利用社会上的热点人物或者事件的方式，让人们对于营销有一

定的注意力，让销售顺利完成。事件营销的方式是制造出焦点

人物和事件，因为社会上的热点人物和事件本身就有较强的吸

引力，社会关注度较高，与营销主体相契合，才会让消费者增

强关注度，发挥出微信公众号的营销效果。

三、线上线下联动，增强粘性

线上线下联动指的是通过微信公众号等线上营销渠道，把

相关的信息传播到少儿图书的群体中间，然后在线下的真实场

景中再进行推广，比如实体书店、签售会等，从而完成整个营

销的过程。这种营销方式包含如下两种：其一，线上交易和支

付，消费者可以享受线下服务，与O2O模式相类似；其二，线

上组织宣传，消费者在线下场所完成消费，也可以只参加活动

而进行消费，对于扩大品牌影响力和宣传有较为重要的作用。

这两种的区别，主要是消费行为发生在线下或者线上。

线上线下联动的方式，让网络中的粉丝群体进入到线下

活动空间中，让品牌在消费者群体中更有影响力，增强粉丝粘

性与影响。这一方式被很多人使用，比如“童书妈妈三川玲”

等，效果非常明显，已经逐步形成较大的规模，创造出影响力

巨大的图书品牌，对于一些资源充足的传统出版社来说，可以

通过自己的品牌影响力获得更加丰富的线下资源，然后应用微

信公众号等平台实现线上宣传，扩大粉丝群体，让消费者可以

选择多种方式进行消费，品牌影响力更大，取得长远发展，达

到最终营销战略和目标的要求。

四、采取低价促销，刺激消费

微信公众号营销方式的目标是调动消费者的积极性，让

消费者有更多的消费，一般会通过团购、秒杀、发放现金抵用

券、砍价等活动，吸引更多消费者关注营销信息，是一种以降

低图书价格来换取销量的重要营销方式。主要包含如下两种：

其一，临时性团购活动为主要营销方式；其二，以临时性团购

为辅助营销方式。临时性团购活动的发起，通过微信公众号将

相关信息发布出去，比如微店等线上销售渠道为主的营销方

式，在规定时间内进行某一种或者几种图书的限量团购、打折

以及秒杀等活动，超过规定期限则无法购买相应图书，线上销

售渠道会下线这些商品。

五、利用情感营销，诱导共鸣

与传统营销平台对比可以发现，微信公众号更加重视和消

费者共同构建互动交流的平台，营销者可以利用情感、包装等

方面引起消费者情感共鸣，从而可以和消费者保持良好稳定的

关系，这就是情感营销。少儿图书微信公众号的受众群体是少

儿的家长，但是因为传统育儿理念影响比较大，对于孩子阅读

关注度较高的是妈妈群体，女性的情感要更加丰富，所以少儿

图书出版应用微信公众号进行宣传时，面对妈妈群体要重视情

感的引导，和消费者形成情感共鸣，进而和消费者建立稳固的

关系，促进消费者忠诚度的提高，对于品牌影响力提高是有益

的。

少儿图书微信公众号的营销方式，可以随时掌握消费者的

需求，了解情感诉求，符合消费者的需求，创设出良好的消费
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情景，让消费者对于微信公众号有强烈的认同感，从而可以形

成紧密的关系，让营销活动顺利完成。

六、提升品牌口碑，维系粉丝

“粉丝经济”是一种以“粉丝”对于偶像或者品牌的高

度认同，甚至迷恋的状态而完成销售行为模式，其市场潜力巨

大。

“粉丝经济”最初起源于娱乐行业，通过增强明星影响

力，使得用户粘度比较高，营销活动顺利开展而获取较高的经

济效益。

少儿图书的微信公众号营销方式，应该顺应时代发展，

重视“粉丝经济”营销方式的应用，扩大品牌影响力，在消费

者群体中提高口碑，然后转化成为经济效益，并且逐步地完善

微信公众号功能与服务，在营销过程中，逐步将消费者转化为

“粉丝”，促进消费者忠诚度的提高，也会有更多的购买行

为。要想使得“粉丝经济”营销方式有效应用到实际中，创设

较高影响力的品牌与口碑极为重要，只有具备较高忠诚度的

“粉丝”，才会让销售活动顺利地完成，同时有持续性的收

益，也会让品牌影响力范围更大，促进传播和发展。

微信公众号是先进营销方式，对于少儿图书领域发展和进

步有重要影响，其可以实现精准营销，抓住目标消费群体，还

能够和消费者保持良好的沟通和交流，比传统营销平台更有优

势。少儿图书营销时，利用微信公众号开展营销活动，目前还

处于不断发展和完善中，还要进一步挖掘该营销方式的优势，

发挥出微信公众号的实际应用价值，促进消费者忠诚度的提

升，增强“粉丝”粘性，从而可以在消费者中间建立良好品牌

形象，对于少儿图书口碑建立有良好作用，实现核心竞争力的

提高。因此，少儿图书出版机构应该认识到微信公众号营销的

优势，并且不断开发和应用，制定出切实可行的发展战略，为

实现全面发展提供基础。
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广大考生一方面要注意形式整齐美观的统一，另一方面要追求

内容的细致和谐。只有将两者完全融合，才能真正驾驭这种配

置的风格，才能让自身的作文多姿多彩，引人入胜。

（四）构思要纵横结合

在写片段组合式作文时，要学会可以采用“纵式”和“横

式”两种不同思路，构思出不同的文章来，比如说“亲情”主

题的文章，可以纵式构思，按时间为序写一个人的多件事片

段，也可以横式构思，选取多个人的彰显“亲情”的片段来细

致刻画。

还可以将纵式和横式结构有机结合来组织写作，写作的

材料以时间推移为纵线，每个层次并列安排为横线，纵横交错

的安排文章层次，常常需要从时间和空间作纵横发散思维来选

择、组织材料，主要有以下几种方式：现实与历史相互排列，

现实与回忆交互排列，现实与想象、未来与梦境交错排列，运

用这种构思，不但能使文章结构清晰，还能使素材新颖别致。

三、结语

综上所述，初中语文片段组合式作文对于初中生的作文教

学有着十分重要的作用，教师应当充分发挥其价值，引导学生

不断进行学习相关片段组合式作文的写作方法，潜移默化地提

高学生的写作能力，让初中生不断提高自己的语文成绩。
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以党建为引领，南国置业党委夯实理论强基础，以攻坚

行动激扬起全集团上下奋发动力，将各级党组织的战斗堡垒建

设到基层一线，将党的组织优势运用到经营管理的关键节点，

“我为群众办实事”实践活动、“我为‘十四五’开局作贡

献”等系列党建品牌特色项目深刻彰显了新时代党员领导干部

的责任担当，着力推动了事关集团战略发展的重大事项，成功

实现党建内生动力向生产战斗力的动能转化。

百年历程锻造的伟大建党精神正在激励着我们做好坚定

者、奋进者、搏击者，攻坚克难、闯关夺隘，因为新征程上，

还有许多“娄山关”“腊子口”需要征服。

初心如磐，使命在肩，大道至简，实干为要。每一位党务

工作者要干字当头，永葆实干作风，务实求变、务实求新、务

实求进；要勇于担当作为，过了一山再登一峰，跨过一沟再越

一壑；要坚持底线思维，增强忧患意识，发扬斗争精神，不因

胜利而骄傲，不因成就而懈怠，不因困难而退缩，万众一心、

开拓进取，不断开创中国特色社会主义事业新局面。
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